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Liebe Seminarteilnehmerin,
lieber Seminarteilnehmer!

Eine Praxisbeendigung ist wie die RUckkehr von einer langen
Reise. Man muss zeitig daran denken, das Reisegepdck zu
packen, das Ticket zu besorgen, sich beim Gastwirt u.a. zu
verabschieden etc.

Auch bei Praxisbeendigung ist das “Gepdck" zu packen,
soll heiBen:

Was verkaufe ich?
Was verlange ich dafir?
Was nehme ich mit ins Privatvermoégen?

Oder apropos Verabschieden: Welche Vertrdge muss ich (zeitig)
kindigene Welche Institutionen muss ich informieren (Kammer,
Sozialversicherung)¢ Und vieles anderes mehr!

Nicht zulefzt aber ergibt sich bei der Praxisbeendigung eine
Vielzahl von Fragen, die auch den Bereich der Steuer berUhren,
ja bei manchen Konstellationen spielt die Steuer geradezu eine
Hauptrolle.

Ziel dieses Kurzseminars ist es, Sie auf die mdglichen Probleme

hinzuweisen. Mit dem im besten Fall spezialisierten Berater wer-
den Sie dann sicher und rechtzeitig die Lésungen erarbeiten.
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1. Faustregeln fUr die Praxisbeendiqung Seite 1

1. Faustregeln
fur die Praxisbeendigung

Im Rahmen der Praxisbeendigung sind zahlreiche steuerliche,
rechtliche und sonstige Probleme zu I&sen. Fehlentscheidungen
kénnen daher oft schwerwiegende Folgen (Mehrsteuer, Rechts-
streitigkeiten etc.) haben.

Verschiedene Detailfragen sind nur dann optimal zu I&sen, wenn
Sie sich zeitgerecht an Fachleute wenden, die im jeweiligen Teil-
bereich besondere Erfahrung (Spezialisierung) haben!

Die wichtigsten Faustregeln
fir eine erfolgreiche Praxisbeendigung:

=y A7 1. Beratung ausschlieBlich durch einen
’fffg spezialisierten Fachmann (nguerberafer,
Rechtsanwalt, Fachreferent Arztekammer).
Profitieren Sie von der Branchenerfahrung
der Spezialisten!!

Gromcregeln 2. Leitgerechte Beratung -
fin optimale Schonim Vorfeld k&nnen Sie die Weichen
Proisbeendigung fr eine optimale Abwicklung stellen.

3. Vereinbarungen/Verirége
ausschlieBlich in Schriftform!
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Wenn Sie diese Grund-
regein befolgen, ist
lhnen der Erfolg sicher!!

Steuern richtig steuern ...
..« Wir hAelfen lhnen dabei!
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2. Vorbereitung der
Praxisbeendigung

S R ———— L

=
L Stouerp,

Die Praxisbeendigung sollte rechtzeitig (in der
Regel 1 Jahr vorher) durch entsprechende
VorbereitungsmaBnahmen in die Wege geleitet werden. Als Richt-
linie for eine optimale Abwicklung habe ich fir Sie auf Seite 5/6
einen Zeitplan erstellt.

o loson Bei Ubergabe an eine(n) Nachfolger(in) ist es besonders wichtig,

ZMmgW dass ein moglichst nahtloser Ubergang erfolgt. Die Patienten ver-
laufen sich in kurzer Zeit und entwerten damit die zu Uberneh-
menden/verkaufenden Praxis.

B 7

Holen Sie rechizeitig Informationen bei Arztekammer und
Soz:alvers:cherungsansfalf betreffend Pensionierung ein.

B Ermitteln Sie rechtzeitig den optimalen Aufgabezeitpunkt nach
> pensionsrechtlichen und
» steuerrechtlichen

plonen Gesichtspunkten!

alle Wa
/b&%aﬂ' ig

B Beginnen Sie rechtzeitig mit der Nachfolgesuche und mit kon-
kreten Verhandlungen. Ziehen Sie zeitig Anwalt und Steuerbe-
rater hinzu.
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2. Vorbereitung der Praxisbeendigung Seite 4

B PrUfen Sie rechtzeitig den richtigen Kindigungszeitpunkt fUr
= Mietvertrdge (Miete, Telefonanlage etc.),
» Betriebsversicherungen,
> Anderung bei Krankenversicherung (zB Pflichtkrankenver-
sicherung Uber Pension),
» Servicevertrdge; Wartungsvertrége usw.

B Lassen Sie sich rechtzeitig die steuverlichen Auswirkungen in
lhrer speziellen , Aufgabesituation” vom Steuerberater ermit-
feln. Die Einkommensteuerbelastung aufgrund der Praxisbeen-
digung kann, insbesondere wenn sich die OrdinationsrGum-
lichkeiten im  Eigentum  der Arztin/des Arztes  befinden
und/oder eine Praxisablése erzielt wird, sehr hoch sein.

B Ermittein Sie rechtzeitig den optimalen Kindigungszeitpunkt fir
lhre Mitarbeiter.

B Bei Ordinationsverkauf beachten Sie bitte die ‘f'ffg
ab Seite 17.
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2. Vorbereitung der Praxisbeendigung Seite 5

Zeitplan fiir die Praxisbeendigung K 7

Erledigungs-
Ein Jahr vorher vermerk M
O Die steuerlichen Fragen der Berufseinstellung mit
lhrem Steuerberater besprechen.
Optimaler Zeitpunkt, steuerliche Auswirkungen
(insbesondere Hohe / Falligkeit) ...............c.o..
O Mit Nachfolgesuche beginnen ...........cccccoeeeunneee.
0 Ein eventuelles Mietverhdltnis Ihrer Ordinations-
rdumlichkeiten im Hinblick auf Kindigungsfristen
UDEIMOIUTEN .o
O Einen Pensionsvorausberechnungsantfrag an die
zustandige Pensionsversicherungsanstalt stellen .
O Informationen Uber "optimalen" Pensionszeit-
punkt und Pensionshéhe bei Arztekammer und
Sozialversicherung einholen ........cccccevvvveeeeeeeenn,
Etwa 4 bis 6 Monate vorher HEeemEE-
vermerk M
0 Alle Dienstverhdltnisse (eventuell auch eigenes)
schriftich kindigen - die KUndigungsfrist ist
abhdangig von der DIienstzeit ......ccccevvveevvciciiiiiiinnnns
O Die Vertrdge mit den Krankenversicherungs-
fradgern KUNAIGEN .......ooovveveeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeee,
O Die Arztekammer Uber den Zeitpunkt der
Praxiseinstellung informieren ............eeeeeeeeeeeeen...
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2. Vorbereitung der Praxisbeendigung Seite 6

Etwa 2 - 3 Monate vorher ey
vermerk M
O Den Antrag auf Kommerpension stellen ...............
O Den Antrag an die Sozialversicherungsanstalt
auf Pensionsauszahlung stellen .........ccccccceeevvvnnnn.
O Bestehende Versicherungsvertrdge fur die Praxis
kindigen — dabei auf die vertraglichen Kindi-
gungsfristen QCHTEN ...
O Bestehende Wartungs- und Servicevertrdge
U gl [Te 1= o
O Vertrdge mit Strom- bzw. Gaslieferant
KIGren/KONAIGEN ......uvvvvveeiiiiiiiiiiiiiiiiieiiiieiiinaeeees
Praxis
geschlossen
B £ -
“‘_' :
Zum Zeitpunkt der Praxiseinstellung Erledigungs-
vermerk M

O Nicht vergessen, das Praxisschild abzumontieren

O Der Arztekammer die Praxiseinstellung melden ...

O Dem Finanzamt die Einstellung lhrer Praxis
melden (Steuerberarter) ......covvvvvviiiirnnnnnns
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3.
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Der ,richtige“ Zeitpunkt
der Praxisbeendigung

In erster Linie ist der Zeitpunkt der Praxisbeendigung vom
Pensionsantrittszeitpunkt abhdngig. Dabei sollte der steuerliche
Aspekt sowie Bestimmungen des Beitragswesens (Arztekammer,
Sozialversicherung) nicht auBer Acht gelassen werden.

Vom steuverlichen Gesichtspunkt ist eine Praxisbeendigung grund-
safzlich zu jedem Zeitpunkt eines Jahres mdoglich. Der im Einzelfall
sinnvollste Zeitpunkt sollte individuell abgekidrt werden.

Eine Rentabilitatsrechnung (Hochrechnung) vom Steuerberater
kann hier den optimalen Zeitpunkt (Jahresende oder z.B. Jahres-
anfang) feststellen.

Beispielsweise kann aus steuerlicher Sicht die Praxisbeendigung
am Jahresbeginn dann gunstiger sein, wenn im letzten vollen Pra-
xisiahr neben einem hohen laufenden Gewinn ein hoher Uber-
gangs-/VerduBerungsgewinn zu erwarten ist.

Im Regelfall ist jedoch die Beendigung zum Jahresende am sinn-
vollsten.

Achten Sie ganz besonders auf die verschiedenen Mdoglichkeiten,
durch geplante MaBnahmen Steuern zu sparen (siehe AusfUhrun-
gen auf Seite 21ff).
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4. Steuerliche Abwicklung ﬁ\‘\
der Praxisbeendigung ( S v

Die Praxisbeendigung stellt den letzten betrieblichen Akt dar und
zieht eine Reihe von steuerlichen Konsequenzen nach sich.

Wegen der Kompliziertheit und des Umfangs der Bestimmungen
mdochte ich die Vorgangsweise nur in den wesentlichen Schritten
skizzieren und dabei auf die allgemein Ublichen Aufgabetatbe-
stGnde wie

a) Praxisstilllegung - ohne Verkauf (= Betriebsaufgabe)

b) Praxisubergabe durch Schenkung
(= BetriebsUbergabe)

c) Praxisverkauf (= BetriebsverduBerung)

eingehen.

Die steuerlichen MaBnahmen soll die folgende Tabelle auf der
ndchsten Seite erldutern:

TEAM ﬁ JUNGER
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4. Steuverliche Abwicklung der Praxisbeendigung Seite 9
Praxis- Praxisiiber- .
stilllegung Praxis-
. gabe durch
(Betriebsauf- verkauf
Schenkung
gabe)
. Ermittlung des laufen- ja ja ja
den Gewinnes durch
Einnahmen/Ausgaben- Normail- Normal- Normail-
rechnung (Regelfall) steversafz steversatz steversatz
. Erstellung einer Bilanz - . .
zum Stichtag 1a nein Ja
. Ermittlung des Uber-
gangsgewinnes/-verlu- ja ja
stes zur Erfassung aller ) )
steuerlich noch nicht be- Hdlfte- nein Hdlfte-
rUcksichtigten Einnah- steversatz steversatz
men/Ausgaben zum maoglich maoglich
Stichtag
. Ermittlung des ja ja
VerduBerungsgewinnes/ . _ .
verlustes zum Stichtag Hdlfte- nein Hdlfte-
steuersafz steversatz
maglich maglich
. Steuer auf zurickbehal- " Hdlfte- "
tene bzw. privat Hdlite- steversatz Hdlffe-
enthommene steversatz nicht steversatz
Gegenstdnde *) maoglich méglich maoglich
. Steverfreie Gebdude- - . .
entnahme méglich Ia ja Ja
. 30 % Immo-Est : , .
bei VerduBerung Ja Jja ja

*) Es ist fUr die in das Privatvermbégen Ubernommenen Guter der
Entnahmegewinn/-verlust (Differenz zwischen dem im Anlagen-
verzeichnis ausgewiesenen Buchwert und dem zum Aufgabe-
zeitpunkt ermittelten gemeinen Wert = fiktiver Verkaufspreis)
steuerlich zu erfassen.

Die gefrennte Ermittlung von laufendem Gewinn/Verlust einerseits

und Ubergangsgewinn/-verlust und Ver&uBerungsgewinn/-verlust
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4. Steuverliche Abwicklung der Praxisbeendigung

Seite 10

andererseits ist deshalb erforderlich, weil es fur Zweitere eine be-
sondere Steuerbegiunstigung, den sogenannten Halftesteuversatz

gibt (siehe dazu Seite 25f).

Beispiel: Der PKW und die EDV-Anlage werden in das Privatver-
mogen Ubernommen.

PKW EDV Einrichtung
Buchwert o 5.000,00 € 1,00 € 1,00 €
It. Anlagenverzeichnis
- gemeiner Wert *) -7.800,00 €| -1.000,00 €| -2.000,00 €
Entnahmegewinn 2.800,00 € 999,00 €| 1.999,00 €
VerduBerungs-/ N ~ -~/
Entnahmegewinn somit 5.798,00 €

*)  Beil Auto = Eurotaxwert,

bei sonstigen Anlagen = handelsUblicher Verkaufspreis.

DIE ARZTESTEUERBERATER
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4. Steuverliche Abwicklung der Praxisbeendigung Seite 11

Auch Vermdgensgegenstdnde, die nach Praxisbeendigung nicht
tatsGchlich privat verwendet werden, gelten aus Sicht der Finanz
als ins Privatvermégen Ubernommen, insoweit nicht das Gegenteil
bewiesen wurde (Verkauf, Verschroftung). Daher ist auch die in
obigem Beispiel nicht tatsGchlich privat genutzte Einrichtung bei
der Berechnung des Entnahmegewinnes zu berUcksichtigen.

=y o7 Nachweise Uber Verschrotftung, Entsor-
E7pr
gung etc. besorgen und aufbewahren!
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5.
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Besonderheiten
bei Praxisstilllegung
= Betriebsaufgabe

Bei der Praxisstilllegung wird der Ordinationsbetrieb zu einem be-
stimmten Zeitpunkt eingestellt und der Betrieb "zerschlagen". Die
einzelnen WirtschaftsgUter werden zum Aufgabestichtag ins
Privatvermdgen Ubernommen bzw. einzeln abverkauft.

Eine steuerliche Auswirkung ergibt sich bei den Wirtschaftsgutern,
bei denen der Buchwert It. Anlagenverzeichnis niedriger ist, als der
gemeine Wert (siehe dazu auch Beispiel auf Seite 10). Der Bewer-
tung der WirtschaftsgUter kommt also eine groBe Bedeutung zu.

_ﬂp Im Regelfall wird nach der Praxisbeendigung vom
< Finanzamt eine abschlieBende Betriebsprifung

durchgefuhrt. Ein haufiger Streifpunkt stellt die Bewertung der ent-
nommenen WirtschaftsgUter dar. Lassen Sie daher eine Bewertung
von einem Fachmann (Einrichtungsfirma, Gutachter etc.) vor-
nehmen. So schutzen Sie sich vor Streitereien und Steuernachzah-
lungen.

_f'pp Obiges gilt nicht nur fur offensichtlich privat ver-
= wendbare Gegenstdnde (Auto, Computer), son-
dern auch fur med.-technische Gerdte. Besorgen Sie sich zeitig
Nachweise Uber die Wertlosigkeit, Unverkauflichkeit oder Ver-
schrottung.

TEAM ﬁ JUNGER
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_f Um die Steuerbegunstigungen (siehe dazu Seite 25f)
nicht zu verlieren, muss diese Praxisstillegung inner

halb eines Zeitraumes von 3 Monaten (= Richtwert) erfolgen. Nur

bei einer Gebdudeentnahme kann diese Frist Uberschritten wer-
den.

;WWM
beachTen

Besonderheiten bei Gebaudeentnahme-Neu ab 01.07.2023
0& K ( J
7ipp

Hone,. DAs im Eigentum der Arztin/des Arztes stehende Praxisgebd&ude
neitonl. Kann steverneutral entnommen werden. Zu einer Versteuerung
%Zim 4. kommt es erst, wenn eine VerduBerung erfolgt.

oiondome (IMMobilienertragsteuer)
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6.

Ubergale obme
Gegenbeislung

teine
gh%mmmwn—
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Besonderheiten bei %
Praxisschenkung \

= Betriebsubergabe Q

Bei der Praxisschenkung werden die ganze Praxis oder zumindest
die wesentlichen Betriebsgrundlagen in Bausch und Bogen ohne
(nennenswerte) Gegenleistung an eine(n) Nachfolgerin/Nachfol-
ger Ubergeben, was in der Regel nur zwischen nahen Angehori-
gen denkbar ist!

Steuverlich ist die Besonderheit dabei, dass dieser Ubergabevor-
gang zu keiner Einkommensteverpflicht fGhrt, sofern die ganze
Abwicklung richtig, d.h. gesetzeskonform erfolgt.

Sie kénnen sich leicht vorstellen, dass es dabei so manche Falle
gibt, auf die man aufpassen muss.

Dabei ist die zeitgerechte Einbeziehung des Steuerberaters
nahezu erstes Gebot!

_f Dies gilt ganz besonders, wenn auch Schulden
a /Pf mitibergeben werden.

FUr den Ubernehmer kénnten sich einige — wenn auch zeitlich ver-
z6gerte — negative Einkommensteuereffekte ergeben, welche
auch offen ausdiskutiert gehdren. Ein solcher ware beispielsweise
eine geringere Steuerabschreibung und somit eine hdhere
Steuverbelastung.
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Schenkungssteuer fallt fir Ubergaben nach dem 31.7.2008 nicht
mehr an. Es sind aber die strengen Meldepflichten nach dem
Schenkungsmeldegesetz zu beachten! Werden die Praxisrdum-
lichkeiten mit Ubergeben, fallt Grunderwerbsteuer an.

Lassen Sie vom Steuerberater eine
'f'ff » Ubergeber-/Ubernehmer-Rentabilitdtsrechnung
erstellen!
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7.
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Besonderheiten bei /)

Praxisverkauf =Vera|5l3ef'ung &
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Verkaufspreis
Sowohl Verkdufer, als auch Kdaufer mochten selbstverstdndlich

und legitimerweise mdoglichst ginstig davonkommen.

Die Ubergabe sollte jedoch als eine gemeinsame Herausforde-
rung gesehen und egoistische und kleinliche Verhaltensweisen
beiseite gelassen werden. Es hat keinen Sinn, eine Lsung zu su-
chen, die den Verkdufer einseitig bevorzugt und den Kaufer be-
nachteiligt. Eine solche Verhaltensweise fUhrt in der Folge entwe-
der gleich zum Scheitern der Verhandlungen oder spdter zu
langwierigen und kostenintensiven Rechtsstreitigkeiten, wenn der
K&ufer spater erkennt, dass er ,,Uber den Tisch gezogen* wurde.

Verkdufer und Kaufer haben naturgemdanB unterschiedliche Preis-
vorstellungen. Der Grund liegt darin, dass der Verk&ufer der Mei-
nung ist, die Einrichtung ist zeitgemdaB und alle Geréte funktionie-
ren einwandfrei und will deshalb eine entsprechend hohe Abldse.
Der Kaufer hat aber oft véllig andere Vorstellungen Uber Praxi-
sambiente und Gerdteausstattung und hat die Absicht, den
Uberwiegenden Teil der Ubernommenen WirtschaftsgUter auszu-
tauschen. Es gibt also meist keine objektiven Werte, sondern nur
subjektive, deutlich divergierende Vorstellungen der Verhand-
lungspartner, die es unter einen Hut zu bringen gilt.
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einbolen
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Eine fUr beide Telle zufriedenstellende Einigung zu erzielen, ist oft
schwierig und erfordert deshalb AugenmaB und eine gute fach-
mdnnische Beratung und Begleitung.

Der Verkaufspreis setzt sich in erster Linie aus dem Wert der Uber-
nommenen Gegenstdnde und aus dem vorhandenen Ertragspo-
tential, dem sogenannten , Firmenwert", zusammen.

Bewertung Anlagevermdégen
Dieser Wert IGsst sich meist gemeinsam mit dem Steuerberater —

ausgehend vom vorliegenden Anlagenverzeichnis — ermitteln.

Es empfiehlt sich jedoch, insbesondere bei einem hohen Anla-
genwert, ein Schatzungsgutachten (Einrichtungsfirma, gerichtlich
beeideter Sachverstdndiger) einzuholen. In der Regel erleichtert
ein solch neutrales Gutachten die Verkaufsverhandlungen.

Bewertung Firmenwert

Die Bewertung des ,,Patientenstockes” (Firmenwert) ist wesentlich
schwieriger und fUhrt daher besonders oft zu Meinungsverschie-
denheiten. Hier ist es besonders wichtig, ,,AugenmaB* zu bewah-
ren. Die in der betriebswirtschaftichen Lehre herausgebildeten
Methoden der Unternehmensbewertung haben sich bei Arzt-
praxen nicht durchgesetzt. Nichtbranchenkundige Steuerberater
oder Gutachter wissen das hdufig nicht und wecken daher
manchmal bei ihren Mandanten irreale Preisvorstellungen. In der

Praxis haben sich verschiedene einfachere Bewertungsmethoden
herausgebildet. Die gdngigste Methode orientiert sich am durch-
schnittlichen Umsatz der letzten 3 Jahre. Davon wird ein entspre-
chender Prozentsatz angesetzt.

Dieser Prozentsatz hdngt von den nach der Lage und den
Umstanden des Falles gegebenen Verhdaltnissen ab. Insbesondere
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bei Kassenpraxen gibt es einerseits bundesiGdnderabhdngige, aber
auch von der jewells individuellen Situation abhdngige, teils groBe
Unterschiede. Gerade hier ist es besonders wichtig, einen mit der
Branche vertrauten Spezialisten zu Rate zu ziehen.

Beispiel

Allgemeinmediziner; Jahresumsdatze der letzten 3 Jahre betrugen:

2016 165.000 €
2017 173.400 €
2018 162.000 €

500.400€ : 3
durchschnittlicher Jahresumsatz = 166.800 €
Firmenwert: 10 % von 166.800,00 € = 16.680 €

Der anzuwendende Prozentsatlz bzw. eventuelle
Zu- und Abschlage hangen von vielen Faktoren ab, wie z.B.

Ubernahmem&glichkeit der Kassenvertrdge,
Patientenstruktur,

Qualitat/Umfang der Ubergebenen Kartei,

nahtlose WeiterfGhrung,

Mitarbeit in den letzten Monaten vor Ubergabe und "aktive'
Ubergabe (Empfehlung an Patienten durch Ubergeber)
Ruf der Praxis,

Konkurrenzsituation,

gut eingefUhrtes Personal,

Lage,

Zustand der RGumlichkeiten, MiethGhe etc.

TEAM ﬁ JUNGER
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Wichtige 'f?fs' zum Praxisverkauf

B Holen Sie rechtzeitig Informationen betreffend geeigneter
Nachfolgekandidaten bei Arztekammer, UNI-Klinik, Bezirks-
krankenhdusern etc. ein.

B Legen Sie den Umfang der zu Ubergebenden WirtschaftsgU-
ter in einer Inventarliste genau fest.

B Rechtizeitige Ermittlung des optimalen Aufgabezeitpunktes
nach
2 pensionsrechtlichen und
» steuerrechtlichen
Gesichtspunkten!

B Lassen Sie das gesamte Anlagevermogen sowie den Fir-
menwert durch einen Fachmann rechtzeitig schatzen. Diese
Werte sollten Sie bereits bei den ersten Verkaufsverhandlun-
gen kennen. Das schafft Ihnen Verhandlungsvorteile und
Spielraum.

B Legen Sie die Zahlungsmodalitéten
und den Ubergabestichtag exakt fest.

B Der Kaufvertrag sollte immer in Schriftform und von einem
Rechtsanwalt verfasst werden.

B Mietrecht fur Praxisnachfolger rechtzeitig kiciren.

TEAM ﬁ JUNGER
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8. Steuersparen
bei Praxisbeendigung

Wie bereits erwdhnt, erfolgt die Ermittlung des steuerlichen Ergeb-
nisses bei Praxisbeendigung in 3 Phasen:

A)

B)

C)

SHener-

0 /47(' WW
duwrch
oroprochonde

Ermittlung des laufenden Gewinnes

FUr den Zeitraum vom 1.1. bis zum Praxisbeendigungsstichtag
ist der Gewinn durch die sogenannte Einnahmen-/Ausgaben-
rechnung wie gewohnt zu ermitteln. Die Versteuerung erfolgt
ohne Begunstigung, also zum normalen Einkommensteuertarif.

Erstellung einer VerauBBerungs-(Aufgabe)bilanz

zum Praxisbeendigungsstichtag

Dabei werden zum Praxisbeendigungsstichtag sGmtliche be-
frieblichen Vermdgenswerte (Anlagevermdgen, Forderungen,
Vorrate etc.) und Verbindlichkeiten (Verbindlichkeiten aus Wa-
renlieferungen und sonstigen Leistungen etc.) erfasst.

Ubergangsgewinnermittiung

Dabei werden alle bis zum Beendigungsstichtag steuerlich
noch nicht erfassten Einnahmen und Ausgaben berUcksichtigt.
Im Wesentlichen sind das solche, bei denen der Geldfluss erst
nach dem Praxisbeendigungsstichtag erfolgt, die aber nicht
unmittelbar mit der Praxisbeendigung zusammenhdngen, bei-
spielweise Honorarforderungen. Die Werte hierfUr ergeben sich
aus der Bilanz (siehe Punkt B).
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Schematische Darstellung (Beispiel):
Zuschléage € Abschldge €
(= Ubergangsgewinn ) (= Ubergangsgewinn )
Medikamentenbestand 6.000,00 | Warenschulden 0,00
Noch nicht abgerechnete 9.000,00 sonsfige offene
U Betriebsausgaben 4.000,00
Honorare
Fo_rderungen aus arztlichen | 25.000,00 erhaltene Anzahlungen 2.000,00
Leistungen
geleistete Anzahlungen 3.000,00 | RUckstellungen 2.000,00
Ubergangsgewinn >>>>>>> | >>>>>>>> | >>>>>>>>>>>>>>>>>>>>> | 35.000,00
43.000,00 43.000,00

Steverbegiinstigung fiir Ubergangsgewinn

mit dem

B gestorben ist oder

B erwerbsunfdhig ist oder

Ein nach obigem Schema ermittelter Ubergangsgewinn ist

halben Einkommensteuersatz

beguinstigt, wenn dieser anldsslich der Aufgabe oder Ver-
duBerung entstanden ist und die Praxis deswegen aufge-
geben oder verduBert wurde, weil die Arztin/der Arzt

B das 60. Lebensjahr beendet und seine/ihre Erwerbstd-
figkeit eingestellt hat.
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7y 1
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Steuerspar-‘f'pfg zum Ubergangsgewinn
Um den nicht steuerbeguinstigten, laufenden Gewinn zuguns-
ten des steuerbeginstigten Ubergangsgewinnes zu verringern,

empfehle ich folgende Vorgangsweise:

Einnahmenverschiebung

Bauen Sie zum Aufgabestichtag méglichst hohe Forderungen
aufl

B Privatpatientenhonorare fUr einen bzw. mehrere Monate
erst zum Aufgabestichtag bzw. so abrechnen, dass der
Geldeingang erst nach dem Aufgabestichtag erfolgen
kann.

B Honorare Gesundheitskasse: Versuchen Sie, zu erreichen,
dass for das letzte Quartal keine  Akontierung
geleistet wird. Dadurch erhéht sich im letzten Quartal bzw.
zum Aufgabestichtag |hr Resthonorar. Gleichzeitig verrin-
gern Sie den laufenden Betriebsgewinn.

B Honorare kleine Kassen: Geben Sie die Abrechnung fUr das
vorletzte (zweitvorletzte) Monat so verspdtet ab, dass der
Geldeingang erst nach dem Praxisbeendigungsstichtag
erfolgt.

Ausgabenverschiebung

Am Stichtag noch nicht bezahlte Ausgaben erhdhen den
laufenden Gewinn und verringern naturlich den steuerbegUn-
stigten Ubergabegewinn, d.h. am besten alle offenen
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Verbindlichkeiten noch vor Praxisbeendigung begleichen und
eventuell Akontierungen leisten.

Bezahlen Sie daher alle Verbindlichkeiten aus

» [ieferanten (Hausapotheke, Ordinationsmaterial, Arztebe-
darf etc.) und

> sonstigen Leistungen (Miete, Versicherungen, Gehdlter, So-
zialabgaben, Betriebssteuern, Steuerberater etc.)

noch vor dem Praxisbeendigungsstichtag!
Bei Befolgung dieser einfach zu handhabenden Ratschldge
kénnen Sie unter Umstdnden einen beachtlichen Steuervorteil

erzielen.

Praktische Auswirkung (Beispiel)

Erhéhung der Patienten- und
KassenauBenstANde UM . ..coeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeee, 25.000 €

Waren- und Leistungsverbindlichkeiten
werden noch vor dem Aufgabezeitpunkt

DEZANIT e 9.000 €
Erhbhende Auswirkung bei der

Ubergangsgewinnermittlung ........cceceeeeeeeeeeeeeenne. 34.000 €
MAXIMALE STEUERERSPARNIS ........uuueeeeeeeeernnccernnnnnn 8.500 €

D) Ermittlung des VerauBerungsgewinnes/-verlustes

Der Unterschiedsbefrag zwischen dem VerduBerungserlds ab-
zUglich der VerduBerungskosten und den laut der Buchhaltung

Zahlen steuvern ... TEAM ﬁ JUNGER
... statt Steuern zahlen!
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ausgewiesenen Restwerten der Ubertragenen (verkauften)
WirtschaftsguUter ergibt den VerduBerungsgewinn(verlust).
Werden Gegenstdnde (z.B. KFZ, EDV efc.) in das Privatverm&-
gen Ubernommen, sind diese mit einem , Enthahmeerlds” in
der H6he des gemeinen Wertes (Verkaufswert) anzusetzen.

Praktisches Beispiel

Angaben
Ein Arzt verkauft seine Praxis inkl. Firmenwert um 100.000 €.

Die VerduBerungskosten betragen 1.000 €. Das Kraftfahr-
zeug und ein Teil der EDV-Ausstattung (Laptfop) werden
nicht verkauft bzw. von dem Arzt in das Privatvermégen
Ubernommen.

Die Buchwerte It. Anlagevermdbgen betrugen:

KraftfQRrzeugq ..o 5.000 €
LAPTOPD et 400 €
Verkaufte WirtschaftsgUter ........uueweeeeeeeeeeeeeeennn... 18.000 €

Der gemeine Wert des Autos betragt 11.800 €, der Laptop
hat einen Wert von 200 €.

Ermittlung des VerduBerungsgewinnes

Berechnung

Verkaufspreis 100.000 €

- VerduBerungskosten 1.000 € 99.000 €
- Buchwert der Ubergebenen Wirtschaftsgiter - 18.000 €
Schatzwerte fUr KFZ + Laptop 12.000 €

- Buchwerte fUr KFZ + Laptop 5.400 €
Entnahmegewinn +_6.600 €
VerduBerungsgewinn somit 87.600 €
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Mehr Wissen.

Steuerbegiinstigung
fiir Aufgabe- und VerauBerungsgewinn

FUr die Besteuerung des Aufgabe- und VerduBerungsgewinnes
kann zwischen mehreren Varianten gewdahlt werden.

1. Versteverung mit vollem Steuversatz

a)

b)

Freibetrag auf VerduBerungsgewinn von 7.300 €:

Diese Methode sollte angewendet werden, wenn der
VerduBerungsgewinn relativ niedrig ist und vom Freibe-
frag weitgehend abgedeckt ist.

Versteuerung auf 3 Jahre verteilt:

Auf Anfrag kann der VerduBerungsgewinn auf 3 Jahre
verteilt versteuert werden. Der Freibetrag (siehe Punkt a)
steht dann nicht zu. Voraussetzung ist, dass der Betrieb
seit mindestens 7 Jahren bestanden hat. Diese Variante
wird dann vorteilhaft sein, wenn sich in den 3 Jahren in-
folge niedriger EinkUnfte ein niedriger Durchschnitts-
steuversatz ergibt.

2. Versteuerung mit halbem Steuersatz

Auf Antrag kann der Aufgabe- und VerduBerungsgewinn
mit dem

halben Einkommensteuersatz

besteuert werden. Der in Punkt 1a) genannte Freibetrag
7.300 €) steht dann aber nicht zu.

TEAM ﬁ JUNGER
Mehr Nutzen.
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Folgende Voraussetzungen miussen gegeben sein

B Aufgabe oder VerduBerung wegen Pensionierung,
wenn die/der Steuerpflichtige das 60. Lebensjahr Uber-
schritten hat und seine Erwerbstatigkeit einstellt;

Neben EinkUnften aus Vermietung oder Kapitalvermo-
gen ddrfen (innerhalb eines Jahres) keine weiteren
EinkUnfte aus einer aktiven Tatigkeit vorliegen, die mehr
als 22.000 € Umsatz bzw. einen Gewinn von 730 € im
Kalenderjahr bringen.

Achtung: Bisher war die Aufnahme einer Tatigkeit nach
einem "Ruhejahr' mdglich; zwischenzeitige Absichten
dies zu d&ndern, wurden dann doch nicht umgesetzt
(2015). Eine Unsicherheit bleibt — auBer in den Jahren
2020 und 2021, wo eine Wiederaufnahme der darztlichen
Tatigkeit nicht schadlich ist (Corona-Regelung).

B Aufgabe oder VerduBerung wegen Erwerbsunfahigkeit
oder Tod; Die Erwerbsunfdhigkeit besteht einerseits,
wenn der Sozialversicherungstrager die Erwerbsunfdhig-
keitspension fUr den Zeitpunkt der Betriebsaufgabe be-
reits zuerkennt hat oder andererseits, durch Vorlage ei-
nes medizinischen Gutachtens eines allgemein beeide-
ten und gerichtlich zertifizierten Sachverstandigen.

Die Steuerbegunstigung steht im Falle des Todes des
Unternehmers nur dann zu, wenn der Betrieb von den
Erben spdtestens innerhalb eines Jahres bzw. vor der
Einantwortung verauBert oder aufgegeben wird.

Der VerduBerungsgewinn ist den Erben zuzurechnen.

TEAM ﬁ JUNGER

DIE ARZTESTEUERBERATER




8. Steuversparen bei Praxisbeendigung Seite 27

Vorsorge fin
Stoweryahlong
Tucffor

B FUr VerduBerungsgewinne steht der ermdBigte Steuer-
satz nur Uber Antrag und nur dann zu, wenn seit der
Er6ffnung oder dem lefzten entgeltlichen Erwerbsvor-
gang sieben Jahre verstrichen sind.

Spar-'f',ff zum Aufgabe- und

VerauBerungsgewinn

Wie schon im Kapitel Ubergangsgewinn beschrieben, Id&sst
sich durch Verschieben des Zeitpunktes des Zuflusses von
Einnahmen und des Abflusses von Ausgaben einiges an
Steuvern sparen.

In manchen Fdllen kann der Spareffekt noch gesteigert
werden, wenn auch noch der Zeitpunkt der Praxisbeendi-
gung und damit das Kalenderjahr, in welchem die Besteue-
rung erfolgt, miteinbezogen wird.

EX7pr

Bei zeitgerechter und richtiger Praxisbeendigungsplanung
ist die steuerliche Belastung kalkulierbar. Sorgen Sie bitte fur
die Bezahlung der Steuern zeitig vor, auch wenn das

Finanzamt nicht bereits am Praxisbeendigungsstichtag
gleich an der Turschwelle zum Kassieren dasteht!

Lassen Sie sich deshalb unbedingt vom Steuerberater eine
Praxisbeendigungs-Steverplanungsrechnung erstellen, um
die Vorteilhaftigkeit der einzelnen Varianten zu prufen und
rechtzeitig fUr die zu erwartende Steuerbelastung vorsorgen
zu k&nnen.

TEAM ﬁ JUNGER

DIE ARZTESTEUERBERATER




9. Die Umsatzsteuer bei der Praxisbeendigung Seite 28

9. Die umsatzsteuerlichenp
Auswirkungen der ’
Praxisbeendigung

Im Hinblick auf die seit 1.1.1997 fUr die meisten Mediziner geltende
unechte Umsatzsteuerbefreiung ergaben sich bis dato bei Praxis-
beendigung in der Regel kaum nennenswerte Umsatzsteuerbelas-
fungen.

AUSNAHME: Hausapotheke, Kontaktlinsenoptik!
Steuerberater rechizeitig befassen!

Achtung derzeit Situation unklar!

Infolge eines Finanzgerichtsurteiles, nach welchem der Verkauf
der Patientenkartei umsatzsteuerpflichtig sei, herrscht derzeit
groBe Unsicherheit. Das Finanzministerium hat informell verlautbart,
dass - wie bisher - Umsatzsteuerfreiheit gegeben ist. Dennoch hat
das Bundesfinanzgericht in mehreren Entscheidungen die Umsatz-
steuverpflicht bestatigt.

Zulefzt gab es eine gewisse Entschdrfung durch die Neufassung
der Kleinunternehmerregelung.
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10. Sonstige Steuern
und Abgaben

Infolge des begrenzten Rahmens soll hier nur grob darauf verwie-
sen werden, dass bei unentgeltlicher Ubergabe Grunderwerb-
stever anfallen wird, wenn Grundsticke (samt Gebdude) Gegen-
stand eines EigentUmerwechsels im Zuge der Praxisbeendigung
sind. Dies ist nicht der Fall, wenn der Ubergeber die Praxisrdume
an den Ubernehmer vermietet und nur die Mobilien der Praxis
Ubergibt.

Bei unentgelticher Ubergabe wird die Grunderwerbsteuer mit
einem Stufentarif (0,5 % - 3,5 %) vom GrundstUckswert (It. Verord-
nung) bemessen. Seit 2016 gilt ein Freibetrag in Hohe von 900.000
Euro.

Schenkungssteuver fallt fir Ubergaben nach dem 31.7.2008 nicht
mehr an. Es sind aber die strengen Meldepflichten nach dem
Schenkungsmeldegesetz zu beachten!

Im Hinblick darauf, dass Arztpraxen in der Regel Einzelunterneh-
men sind, fallen Gesellschaftssteuern, Gebuhren u.4. in der Regel
nicht an.
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11. Schlusstipps

Gewinnfreibetrag

Der Gewinnfreibefrag bis zu maximal 13 % des Gewinnes steht so-
wohl fUr den laufenden, als auch fir den Ubergangsgewinn zu,
nicht aber fUur den VerduBerungs-/Aufgabegewinn. Die Nachver-
steuerung eines Gewinnfreibetrages wegen Nichteinhaltung der 4-
Jahresbehaltefrist fUr die Investitionen oder Wertpapiere fallt unter
den mit dem Halftesatz beguinstigungsfdhigen VerduBerungs-/
Aufgabegewinn.

An einen Nachfolger/in Ubertragene Investitionen/Wertpapiere
sind nicht nach zu versteuern, wenn beim/bei der Nachfolger/in
die 4-Jahresfrist erfullt wird.

Fazit: Unbedingt auch im Beendigungsjahr den Gewinnfreibetfrag
nutzen und eventuell Wertpapiere kaufen. Uberfragung der Wert-

papiere an den Nachfolger verhandeln!

Sozialversicherung

Wenn in den letzten Praxisjahren die Gewinne sinken und unter die
Sozialversicherungshéchstbemessungsgrundlage rutschen (2021:
77.700 €), empfiehlt es sich in manchen Fdllen, bei der Sozialversi-
cherung die Beitrdge reduzieren zu lassen. Besprechen Sie mit lhrer

steuerlichen Beratung die mdglichen Auswirkungen.
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-

12. Der Kreis schlief(t sich

¢

... kann hier in zweifacher Bedeutung gesagt werden: Einmal in
Bezugnahme auf jede Praxisbeendigung selbst, die ja fir die be-
troffene Arztin / den betroffenen Arzt auch immer das BeschlieBen
eines Lebenskapitels darstellt.

Andererseits schlieBt sich natdrlich auch der Kreis der hier vorlie-
genden AusfUhrungen dazu. Und wie bei jedem geschlossenen
Kreis kommen wir auch hier wieder an den Anfang zurick und
durfen die Faustregel noch einmal wiederholen:

Das zeitgerechte zu Rate ziehen maoglichst branchenkundiger
Berater ist bei der Praxisbeendigung unerldsslich!

Besonders wichtig ist auch, dass alle Vereinbarungen aus-
schlieBlich in Schriftform erfolgen sollten.
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ORDINATION
DR. STEUERFUX

Naun sind Sie endlickh

am Zlel angelangt!

Sie halben gich Fhire
Pengion redlich verdient/

wegen
Pensionierung
geschlossen

.

Jch gratulbiere FThnen von ganzesmy #Herzen and weanschie
JThinen vor allery Gesundhieit und vield Gluck/

Jhr

Wﬁ%

uUnd ...

... Danke, dass Sie sich die Zeit genommen
haben, meinen Vortrag zu besuchen und
diesen Arbeitsbehelf zu lesen.
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